Negocjacje plotki
z wielorybem nastreczalyby
- pewnie sporo trudnoSci.
Podobnie jest w przypadku
rozmow przedsigbiorey
z dostawca energii.
W Polsce nawet drobny przedsig-
biorca — np. korzystajacy ze spa-
warki mechanik samochodowy —
teoretyeznie ma mozliwos¢ zaku-

pu energii na wolnym rynku, czy-
li od dystrybutora, ktory dostarczy

ja najtanicj. W praktyce jednak z
koncepcji TPA (patrz ramka) Ko-
rzysta ledwie okolo 80 z ponad
prawie 1,7 mln uprawnionych firm
i instytucji, ktore dostep do wol-
nego rynku zakupu cnergii —
zgodnie z unijng dyrektywa
2003/54/WE — zyskaly w poto-
wie ubiegtego roku.

Diaczego nie TPA?
— Mozliwos¢ kupna tafiszej energii
na wolnym rynku i osiagnigcia 15
proc. i wiekszych oszczednodci ist-
nieje. Jednak mechanizm jest tak
skomplikowany i wymaga tak du-
7¢j wiedzy, ze mate i érednie firmy
- praktycznic w ogdle nie moga z
tego skorzysta¢ — mowi Michal
Skrzypezak, szef firmy Vert Energy
Consulting.

Przckonal sie o tym Jarostaw
Szacik, kierownik zarzadzania akiy-
wami firmy Cadbury Wedel, ktora
7e wzgledu na swoja wiclkos¢ wyda-
je si¢ waznym odbiorea energii.

— Probowalismy wejsé na wol-
nv rynek zakupu energii (TPA),
jednak szybko okazalo sig, ze za-
mawiajacy ponosi duzo wicksze
rvzyko, niz gdy kupuje energie w
ramach jednej z ustalonych przez
dostawcg taryvl — informuje Jaro-
staw Szacik.

Ryzyvko zwigzane jest przede
wszystkim z prognozowaniem zu-
zycia energii, ktore z dystrybuto-
ra zostaje przerzucone na odbior-
ce. [10&¢ pradu, jaki firma zuzyje.
nalezy okresli¢ dziefi przed do-
stawg. Cadbury mogl wigc kupié
prad taniej. Nawet za 100
zZ/MWh w dzien albo za 60 zl w
nocy, ale w razie przeszacowania
lub niedoszacowania poboru,
energi¢ musialby naby¢ znacznie
drozej na tzw. rynku bilansuja-
cym. A rynkiem tym rzadzi prosta
zasada — kto jest w naglej po-
trzebie, ptaci jak za zboze (drozej
niz w taryfie), a kto ma nadmiar
sprzedaje taniej, niz kupil, bo
chee sie pradu pozby¢.

— TPA to rynek dla duzych za-
kladow, w ktoryeh nie wystepuja
wieksze wahania poziomu i sezo-
nowosé produkcji. Zeby wszystko
dograé, musielibyémy stworzy¢
stanowisko dla czlowieka, ktory
§ledzitby ceny i prognozowal zuzy-
cie, Oczywiscie sg na gieldzie encr-
gii firmy posredniczace w sprzeda-
7v. tzw. maklerzy. ktore jednak nie
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DLA DUZYCH Na wolnym rynku zaméwi¢ mozna nie mniej niz | MW
na godzing, co stanowi skuteczna barierg dla matych i $rednich przedsig-

hiorcow.

biorg odpowiedzialnodci za szaco-
wanie zuzvcia, chod¢ czgsto obie-
cuja zlote gory — twierdzi Jaro-
staw Szacik.

O takiej nicudanej wspoipracy
byto ostatnio w branzy dos¢ glo-
$no. Poéredniczgca w obrocic ener-
gia spotka z Rudy Siaskicj brala
pieniadze od hipermarketow, a
dystrybutorzy ich nic dostawali.
Sprawa wyszla na jaw, gdy do skle-
pow przyszli instalatorzy, aby od-
ciaé prad.

— W przypadku matych i §red-
nich firm po prostu nie da si¢ zaist-
nie¢ w ‘I'PA i nie rébmy tu sobic
7adnych zludzeh — podsumowuje
Witold Szwagrun z Agencji Rynku
Energii.

Tym bardziej ze na wolnym ryn-
ku zam6wi¢ mozna nie mniej niz 1
MW na kazda godzing, co jest wiel-
koécig dla obrotu hurtowego.

Czy sq zatem jakiekolwiek moz-
liwosci obnizenia koszlow zwigza-
nyvch z zakupem energii dla ma-
lych i Srednich?

Negocjacje na taryfie
Cadbury Wedel koniec konhcow
wrocit do macierzystego dystrybu-

fot. AW

tora, ale na lepszych warunkach.

— Pobieramy 19 tys. MWh mic-
siceznie na dwa zaklady. W renego-
cjacjach umowy udalo si¢ ugrac
korzysiniejszy taryfe oraz lepszy
termin patnoéei — mowi Jarostaw
Szacik.

— Istniejg inne mozliwosei ob-
nizenia kosztow zakupu energii
przez przgdsiebiorcow. Glownie
w dostosowywaniu istniejacych
umow do rzeczvwistych potrzeb
odbiorcy poprzez odpowiedni wy-
bor zamowione] mocy i taryfy.
(Czasami oplaca si¢ wybudowaé
wlasny transformator i przejsé
na dostawe o $rednim napigceiu
np. 6 kilowoltow, czy 11 kV. Oczy-
widcie wszystko to wigze sic ze
smianami w organizacji zarza-
dzenia energia — mowi Michal
Skrzypezak., Aby moc zaoszeze-
dzi¢, trzeba przeprowadzié anali-
ze poboru energii, a nastgpnie
zharmonizowad taryfe ze swoimi
potrzebami.

Postuzmy si¢ przykladem. Fir-
ma Alfa ma taryfe dzienno-noc¢-
ng: 177 zt za megawatogodzing
(MWHh) w dzien, 112 21 w nocey. a
duzo produkuje w nocy, lub mo-

czna bariera

" Tyle firm w Polsce kupuje
energig na wolnym rynku, czyli
od dystrybutora, ktory dostarcza
ja najtanie;j.

THIRD PART ACCESS

TPA to zasada wolnego rynku
energii, dzieki ktorej odbiorcy
finalni mogg indywidualnie

i swobodnie wybiera¢ dostaw-
ce energii (wytworce lub
posrednika), ktory zaoferuje
najlepsza ceng i warunki
dostawy. Specyfika energii
elektrycznej powoduje, ze

jej zuzycie jest nierozerwalnie
zwigzane z przesylem.
Odbiorca moze zrezygnowac
z taryfy i zawrze¢ osobno:
umowe na zakup i zuzycie
energii elektrycznej oraz
umowg na przesyt z lokalnym
zaktadem energetycznym.
Przedsigbiorstwo przesytowe
jest prawnie zobowiazane do
zapewnienia przesytu energi,
jezeli pozwalajag na to warunki
techniczne i ekonomiczne.

W praktyce zasada ta dopiero
sie w Polsce rozwija, a rynek
si¢ zmienia. Od 1997 r. byto
prawie 30 nowelizacji prawa
energetycznego.

Wiecej: www.ure.gov.pl

glaby produkowacd duzo, bo zato-
gaitak przychodzi na zmiany. Al-
fa przechodzi wige na taryvfe trzy-
stopniowq i placi 155 21 za MWh
przed poludniem, 181 zl po polu-
dniu i 108 z1 w nocy.

- ‘Iym sposobem da si¢ zaosz-
czedzic nawet kilka procent — prze-
konuje Michal Skrzypezak.

— Sami niec mozemy obnizaé
cen. Taryfyv sy zatwierdzane przez
prezesa Urzedu Regulacii Energety-
ki — thumaczy dystrvbutordw Ma-
rek Kleszezewski, dyrektor ds.
sprzedazy Gornoslaskiego Zakladu
Elektroenergetyeznego.

Doradzaja przedsighiorcom
Obecna sytuacja na rynku energii
musi si¢ jednak zmienié. Juz dzis
prawie kazdy z dystrybutorow
energii ma specjaine komarki do
obstugi klientOw biznesowych.
— 0Od poczatku ubieglego roku
kazdy z klientow biznesowych jest
obstugiwany przez odpowiedzial-
nego pracownika. NDoradza on w
wielu kwestiach miajacych wplyw
na ostateezng cene naszych ustug,
n.in. jak najlepiej dostosowad moc
umowng do potrzeb — mowi Two-
na Jarzeghska, rzeeznik prasowy
Stoenu.
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